


Smart Meter Gateways
für Ihren Messsystem-Rollout

VIER GEWINNT:

www.ppc-ag.de

Nur PPC bietet SMGWs mit integriertem
LTE, GPRS, Ethernet oder
Breitband-Powerline

Erprobt mit allen GWA-Systemen

Bei führenden Energieversorgern
im Einsatz

nungssysteme von Gas-, Wärme- und Wasser-
verbrauch verspricht den Marktteilnehmern den 
größten Nutzen. Die Ablösung der klassischen 
Ableseverfahren eröffnet zusätzliche Potenziale 
für wirtschaftlichen Betrieb, nämlich eine Reihe 
von Skaleneffekten.« Die beiden Partner arbei-
ten an Lösungen, um die Übertragung von Mess-
werten aller Sparten abdecken zu können.
»Schließlich können wir gemeinsam mit den 
Stadtwerken eine wirtschaftliche und vor allem 
bedarfsgerechte Kombination aus Dienstleis-
tung und Infrastruktur ermitteln«, so Klaus. 

modular aufGebaut
Die beiden Partner könnten alle Leistungen im 
Bereich Smart Meter modular aufbauen und an-
bieten. Die spezifischen Kundenanforderungen 
entscheiden über den Umfang der Leistungen, 
angefangen mit reiner Beratungsleistung, über 
Projektierung und Serverbetrieb, bis hin zu Be-
reitstellung und Betrieb der Infrastruktur durch 
Partnerunternehmen.
»Der Kunde entscheidet hier selbst. Auch wenn 
wir die Robotron-Lösung als Partnerschaft in der 
Außenkommunikation erwähnen, haben wir kei-

ne Exklusivität vereinbart«, führt Klaus aus. 
»Wenn der Kunde also eine andere Lösung ein-
setzen will, dann werden wir ihn auch dabei un-
terstützen. Der modulare Aufbau spiegelt die 
Vielfältigkeit möglicher Kunden wider.«
Außerdem entwickeln die beiden Partner eige-
nen Angaben zufolge gezielt Anwendungen und 
Szenarien im Bereich des Smart Meterings, die 
Stadtwerke für ihr Marketing nutzen können. 
»Wir arbeiten gemeinsam an Mehrwerten für un-
sere Kunden«, erklärt Hünlich von der Mitnetz. 
Intelligente Zählerinfrastrukturen ermöglichen  
etwa, Verbrauchsspitzen zu identifizieren und die 
Gerätelandschaft zu optimieren – also weniger 
Energie zu verbrauchen. Smart Meter sind auch 
eine Voraussetzung für stärker verbrauchs-
abhängige Produkte. »So lassen sich für den 
 Bereich der Energiewirtschaft stark individuali-
sierte und völlig neue Tarifoptionen kreieren. Das 
eröffnet Marktteilnehmern die Chance, sich von 
 ihren Wettbewerbern abzuheben«, sagt Klaus.
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datenfluss: Unter anderem für den Test der Gateway-Administrationsprozesse steuert Gisa als ein Partner 

ein BSI-zertifiziertes Rechenzentrum bei. 
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