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Strategische Informationsbindel fur leistungsstarke Unternehmen

+UNSERE LOSUNG FUR IHREN ERFOLG!

Sie wissen: lhre Entscheidungen sind nur
so gut, wie die Informationen auf denen sie
beruhen. Auch in lhrem Unternehmen ist
ein wichtiger Erfolgsfaktor, zeitnah auf
aktuelle und relevante Informationen
zugreifen zu kénnen. Mit dem Internet und
der Flut an neuen Datenquellen gewinnt
dieser Aspekt zunehmend an Bedeutung.
Datenmengen wachsen und miissen

B REFERENZEN

MITGAS Mitteldeutsche Gasversorgung
GmbH / RWE AG / envia Mitteldeutsche
Energie AG / EVH GmbH /

in einem System: Energie- und Was-
serversorgung Altenburg GmbH,
Stadtwerke Aue GmbH, Stadtwerke
Crimmitschau GmbH, Stadtwerke
Meerane GmbH, Zwickauer Energie-
versorgung GmbH (produktiv ab
Sommer 2005)

heute starker denn je optimal eingesetzt
werden. Diese Datenmengen zielgerichtet
auszuwerten und im gesamten Unterneh-
men gewinnbringend einzusetzen, kann
auch fur Sie schnell Realitat werden.
SAP® Business Intelligence (BI) hilft Ihnen
dabei, Veranderungen zu beherrschen
und Prioritdten zu setzen. Egal wie kom-
plex die Daten in lhrem Unternehmen
sind — mit der Bl-Technologie verschaffen
Sie sich eine optimale Sicht und kénnen
effektiv Wichtiges von Unwichtigem tren-
nen. Bereitgestellt wird lhnen eine leis-
tungsfahige Business-Intelligence-
Plattform mit umfassenden Tools und
Data-Warehouse-Funktionen. Mit SAP®
Business Intelligence kdnnen Sie unter-
nehmensinterne wie -externe Daten
integrieren und zugig in wertvolle
Informationen verwandeln. Eine opti-
male Losung fur alle, die ihr Wachstum
auf solider Basis vorantreiben wollen.

SAP® BUSINESS INTELLIGENCE

Management und Visualisierung von Informationen

SAP®
Business

Intelligence

Daten/Informationen aus
verschiedenen Anwendungen

Ausgabe der Daten in Form von

RARR

Versffentlichung im Internet

MEHR ALS STANDARD

Erfolg durch starke Partnerschaft

= strategische Beratung

= Analyse der Geschéftsprozesse

= Machbarkeitsstudien

= Ressourcen- und
Investitionsplanung

= Konzeption zur Prozessoptimierung

= Umsetzung und Implementierung
von IT-Lésungen

= Dokumentation und Schulungen

= Anwendungsbetreuung

= Help Desk

= |T-Outsourcing

+CHANCEN & NUTZEN

Von der Geschéftsflihrung tGiber das Con-
trolling bis hin zur Personalabteilung. Jeder
hat seine ganz individuellen Aufgaben im

Unternehmen. Doch die Anforderungen
sind gleich: Daten sollen verstandlich und
effektiv nutzbar sein. SAP® Business
Intelligence erfiillt unterschiedliche An-
forderungsprofile und halt eine Vielzahl
leistungsféhiger Tools bereit, die eine
zeitnahe wie prézise Auswertung von
operativen und historischen Daten er-
méglichen. Durch SAP® Bl wird es auch
in lhrem Unternehmen Realitat:

= mehr Effizienz und Produktivitat

= Kundengewinnung und bessere
Geschéftsbeziehungen

= gesteigerter Unternehmenswert

= Kostensenkung

Nutzen Sie diese Potenziale auch fir
lhr Unternehmen!

www.gisa.de
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+SAP® Business Intelligence — IM DETAIL

+ LEISTUNGSANGEBOT

Mit SAP® Business Intelligence steht
lhnen die erste integrierte und tber-
greifende Business-Intelligence-
Lésung zur Verfugung.

Vorteile:

= zeitnahe, vollsténdige Informationen

= gesteigerte Transparenz und Kommu-
nikation im Unternehmen

= schnelle Anpassung von Strategien an
sich verédndernde Marktbedingungen

= Uberwachung erfolgskritischer Faktoren
durch interne wie externe Benchmarks

= Beschleunigung und Automatisierung
von Geschéftsprozessen

= System- und prozessibergreifende
Analysen

= Tools zur Durchflihrung operativer und
strategischer Planung

= Entlastung der Quellsysteme (Perfor-
mance, Speicherplatzbedarf)

= einfache Benutzeroberflache zur Defini-
tion von Berichten/Queries

= Anschluss verschiedener Systeme
(sowohl SAP® als auch Non-SAP®)

= Reporting Uber alle Bereiche des Unter-
nehmens

Mit dem Business Explorer verfiigt auch
Ihr Unternehmen Uber flexible Repor-
ting- und Analysewerkzeuge, die lhnen
helfen, strategische Entscheidungen
fundiert zu treffen. Die kompakten Funk-
tionen von SAP® Business Intelligence
unterstitzen Sie dabei, strategisch auf
Ihren Mérkten agieren zu kénnen:

= Analyse und Auswertung von Kunden-
daten

= vordefinierte Berichte, Analyse-
szenarien und Datenextraktoren

= integriertes Berichtswesen

= Schnittstellen fur strukturierte und
unstrukturierte Daten aus den unter-
schiedlichsten Quellen

= Zeit- und Trendanalysen, Zeitreihen-
vergleiche

= Kampagnenanalysen, Risikomanage-
ment, Vertriebsplanung

Gerne unterstiitzen wir Sie bei der Ein-
fihrung, Optimierung und Betreuung
Ihrer individuellen SAP® Business
Intelligence-Ldsung.

= Analyse der Geschéftsprozesse und
Kundenanforderungen

= Beratung bei der Erarbeitung eines
spezifischen Konzeptes

= Know-how-Transfer durch Dokumen-
tation und Schulungen

= Unterstiitzung bei der Produktiv-
setzung und Anwenderbetreuung

= Komplette BI-Einfiihrung von der Ana-
lyse bis zur Anwendungsbetreuung

= Customizing

= Altdatenubernahme

Wir freuen uns auf lhre Anfrage und
auf eine erfolgreiche Zusammenarbeit!

DIE GISA GMBH

UNSER SERVICE FUR SIE

Sprechen Sie mit uns dariiber, wie Sie die strategischen Informationen Ihres
Unternehmens optimaler biindeln kénnen! Als lhr strategischer und operativer
IT-Partner begleiten wir Sie professionell bei der Einflhrung lhrer individuellen
Unternehmensplattform. Nutzen Sie unser Know-how fir Ihren Erfolg. Ihre per-
sonlichen Ansprechpartner freuen sich auf ein Gesprach:

Dr. Andreas Oertel // Key Account Manager

Telefon: 0345 585-2037
E-Mail:

andreas.oertel@gisa.de

Uwe Kielhorn // Leiter Marketing/Vertrieb

Telefon: 0345 585-2260
E-Mail:

uwe.kielhorn@gisa.de

Als eines der flhrenden IT-Unter-
nehmen in Mitteldeutschland und
zertifizierter SAP®-Partner entwickeln
und implementieren wir erfolgreich
seit Uber zehn Jahren innovative IT-
Lésungen fur GroRunternehmen und
den Mittelstand. Zu unseren Kunden
zahlen Unternehmen aus den Bran-
chen Ver- und Entsorgung, Tele-
kommunikation, Medien, Immobilien
und dem Offentlichen Bereich. 290
Mitarbeiter engagieren sich deutsch-
landweit an vier Standorten (Halle/
Saale, Chemnitz, Cottbus, Mark-
kleeberg) und in drei Vertriebsbiros
(Frankfurt/Main, Hamburg, Berlin),
um die Geschéftsprozesse unserer
Kunden zu optimieren und somit
deren Zukunftsféhigkeit langfristig
zu sichern.

Leipziger Chaussee 191a
06112 Halle (Saale)
Telefax 0345 585-2233

www.gisa.de



